
DEVERES E RESPONSABILIDADES
Ajudar em vendas B2B dos novos produtos FK Partners
Conduzir análises de mercado e pesquisas sobre a concorrência
Criar estratégias de marketing B2€ dos novos produtos
Ajudar a equipe de Novos Produtos no Roadmap de entregas
Criar eventos online e offline para promoção dos novos produtos

Muita vontade de aprender
Perfil empreendedor
Ética profissional
Excelente habilidade de comunicação verbal e escrita
Grande capacidade analítica
Facilidade de interação com outras equipes

Experiência em projetos educacionais
Experiência com vendas
Criação de planos de negócios

Bolsa R$ 1.800.00
Vale transporte (caso não seja Home Office)
Bolsas de estudo para tirar certificações pela FK Partners

Área: Novos Produtos (Head Raphael Palone)
Periodo: Seg-sex 13h 19h (flexivel)
Unidade: São Paulo

1.

   2. REQUISITOS

3. DIFERENCIAIS

4. BENEFÍCIOS

Enviar Cv para:
raphael.palone@fkparners.com e heloisa.mello@fkparners.com 

VAGA DE ESTÁGIO NA FK PARTNERS


